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雙 頻 傳 輸 感 應 技 術 
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交大以科技聞名，為什麼校園內 
卻 仍 只 能 使 用 現 金 付 款 ？ Steven 



QR code / Bar code 

鏡頭 / 掃碼器 

掃二維碼 

須自行對焦掃描 

硬體 

體感 

使用 

場景 夜市、個人賣家 

實例 歐付寶、Gomaji 

藍牙 (無需開啟)、音效卡 

在地店家、小型連鎖店 

DBST雙頻傳輸 

近端感應 

不須任何動作 

硬體 

體感 

使用 

場景 

實例 TapPay 

NFC 

NFC手機、感應機 

近端感應 

須自行開啟NFC功能 

硬體 

體感 

使用 

大型連鎖店 場景 

實例 Apple Pay、Android Pay 



3 校 4 0 家 校 園 餐 廳 上 線 

每 筆 交 易 折 扣 1 0 元 



台科工設系 

交大電機所 

交大資工所 台科資工所 台科工管所 台大資工所 

交大資工系 政大會計系 政大科智所 

設 計 師 

公關募資 法務/財務 

商務開發 網站全端工程師 產品經理 /前端工程師 後端工程師 

前端Android工程師 

後端工程師 





如 何 跟 大 咖 們 競 爭 ？ 



SDK  

不 須 下 載 T a p P a y 

不須註冊T a p P a y會員 

不須跳轉出原先程式 



定額手續費 

收單%手續費 

收取費用 
金 錢 流 

介接平台商 合作商家 

收單銀行 







美食平台 飲料外送 計程車隊 銀行錢包 

O2O互動 

團購票券 

商家整合行銷 

預先付款 

交貨憑證 

菜單整合 

簡化司機裝置 

車隊與司機拆帳 

適用路邊攔車 

整合理財功能 

專屬卡友服務 

多元支付技術 



Direct Pay 
電商掌握金流主控權 

串 接 簡 單 2 天 內 完 成 

已 串 連 國 內 主 要 收 單 銀 行 



中信 

玉山 

台新 

陽信 

國內4家銀行
串聯 

使用者 API 

提供金流移
轉服務 

提供交易 
資訊流服務 



精 實 創 業 ， 逐 步 修 正 



說 服 團 隊 ， 展 現 領 導 力 



年 輕 世 代 一 定 要 創 業 ？ 



南山人壽 
策略規劃部 副總經理 
 

陳勝一 Sunny Chen 
 
December 28, 2016 

智慧新保險 
 - 人壽業的金融創新 



從幾個台灣壽險業的重要數據談起… 
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• 2015年台灣保險業總保費收入: 3兆627億台幣 
• 壽險: 2兆9,266億台幣  (佔總保費95.6%, 5.61%成長) 

• 前三大壽險公司保費佔有率超過50%，前十大即佔87% 
 

• 2015年世界各國壽險排名 

指標 排名/佔比 定義 數據 

總保費收入 
9 /  

3.14% 
總保費收入(含首期與續期) 2兆9,266億台幣  

保險密度 6 每人平均保費支出 
124,582  
(台幣元) 

保險滲透度 1 
國人購買保費金額對GDP
之比率 

17.54% 
(連續8年第1) 

保險投保率 n/a 
人壽保險有效契約件數對
人口數之比率 

234.16% 

資料來源:金融監督管理委員會保險局, 11/30/2016 
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台灣新契約保費
首次突破1兆元 

台灣壽險業新契約保費，近5年均破1兆元 
2016年將再創歷史新高 
 

(2016年至10月止，新契約保費10,487億元，較去年同期成長6%) 

資料來源:壽險公會 

(12,850億 
,預估) 

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 

9,251億 

11,620億 

9,951億 

11,904億 

11,063億 

11,697億 

11,863億 

單位: 新台幣億元 



2016的三隻黑天鵝 

4 

By POLITICO MAGAZINE, November 12, 2016 

英國脫歐 

川普當選 

義大利修憲公投失敗 
資料來源:Shutterstock 

https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600


2017年仍是變動年， 
政治、經濟的不確定性將會更高 
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• 全球 

• 美國總統大選後，全球政經局勢更多變且難以預測 

• 政治不確定性、中國硬著陸、孤立主義與貿易戰爭等 

• 台灣 

• 兩岸關係不確定性升高 

• 新政府持續調整財經政策，保險法規與勞工政策 

• 費差損與責任準備金利率調整，提高保單成本 

 

• 台灣資金依然充沛，且民眾對保障、理財與儲蓄需求依然
存在，但是更加考量風險 

https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
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最不確定的年代…. 
 

也是保險業千載難逢的機遇… 

是挑戰、也是轉機 

關鍵在於保險業者能否掌握產業趨勢
與法令變化，從客戶的角度思考，  
回歸基本面，針對客戶對商品、通路
與服務體驗的多樣化需求與痛點，適
度運用數位科技，消除客戶與保險業
者之間的障礙，創造與客戶更緊密的
連結 

•法令變動 

•客戶差異化需要 

•數位科技發展 

https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600


保險公司與客戶間存在著極大的障礙… 

保單與保障 
過於複雜 

 

不容易掌握 
個人與家戶 
保障是否足夠 

 

商品 服務 
核保、理賠、契變等 
所需的文件及行政程序 

過於繁瑣 
 

業務員收完保費後就鮮少互動， 
需要服務時卻愛理不理 

客戶 保險公司 

障礙 

7 
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當保險業遇上數位科技… 

• 保險業是公益服務業：不管環境與科技如何變化，保險使命

仍在於給民眾安全感，讓社會得到安定 

• 每個人的保險需求都不同 

• 未來的保險將從標準化、規模化走向多元化、客製化 

• 保險商品從複雜變簡單(條款簡單，購買簡單，理賠簡單) 

• 保險服務要做到即時回應，縮短與客戶的距離 

• 數位科技創新勢不可擋：不管我們願不願意，擁抱數位創新、

貼近客戶是必然趨勢，無法阻擋，只能大膽嘗試並把握 

https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
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保險產業的未來與改變 

在過去100年中，
保險業基本上沒有
太多改變 

 
但保險業正在進行
程度最大的轉變 

 
其中保險科技業者
(InsurTech)善用
數據運算及分析，
將加速顛覆傳統 
保險業務 

https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600
https://pgw.udn.com.tw/gw/photo.php?u=https://uc.udn.com.tw/photo/2016/11/25/2/2875073.jpg&x=0&y=0&sw=0&sh=0&sl=W&fw=1050&exp=3600


五大數位趨勢將從根本改變保險業的 
經營模式，也將驅動企業轉型 

AI & 
Robotics 

Mobility  

Cloud 

Big Data 
Analytics 

Social 
Media 

五大 
數位趨勢 

商業經營模式 

通路 

商品及服務 

作業流程 

客戶分群 

工作型態及模式 

行動裝置 

雲端技術 

社群媒體 大數據 

人工智慧
與機器人 

10 

保險 3.0 



Quidcover 
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Quidcover是一個從英國發展出的專
案，透過數位通路提供壽險商品給民
眾，每月僅需1英鎊。 

 
這個概念由英國倫敦的保險公司Legal
＆General Group PLC所發展，對象
是40歲以下的客戶。 

 
它為投保人提供5,000英鎊保障的壽險，
每月保費1英鎊，承保基於一個簡單的
問題：“您是否曾因精神疾病，心臟
病，癌症，糖尿病或任何類型的中風
入院？” 

 
回答“否”的客戶可以獲得正常保障。
而回答“是”的客戶只能獲得意外死
亡的保障。  

 
Quidcover還有一個社群分享組件，
獎勵那些轉介朋友購買保單的保戶額
外500英鎊的保障 - 只要朋友的保險維
持有效。 

 資料來源:http://www.investmentexecutive.com/-/slideshow-innovation-in-life-insurance#ss 

商品簡單 
客戶易瞭解 

社群分享 
大數據定價 
數位行銷 



Generali綜合保險產品  
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Generali綜合保險產品  
 
總部位於意大利的Assicurazioni 
Generali為德國市場開發了一種創新
的綜合產品，結合了保險，儲蓄和年
金的要素。  

 
該產品鎖定接近退休的富裕客戶。開
始是一種儲蓄工具，客戶可以靈活地
根據自己的意願提款。 

 
當客戶退休時，它可以轉換為年金，
並可選擇長照和重大疾病保險內置到
保單內。  

 
該產品銷售非常成功，受限於資金，
保險公司甚至不得不限制接受新的保
單。 

資料來源:http://www.investmentexecutive.com/-/slideshow-innovation-in-life-insurance#ss 

商品簡單 
客戶易瞭解 

符合不同人生 
階段需求 



Society of Grownups 
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資料來源:http://www.investmentexecutive.com/-/slideshow-innovation-in-life-insurance#ss 

輕鬆氛圍中 
長智慧 

先做朋友 
再談生意 

10/10/2016 Update: 
• 擴大到紐約和費城等城市實體計劃已終止 
• 認知到數位通路是與年輕世代互動最有效的管道 

年輕世代 
客群經營 

Society of Grownups 
 

美國麻州的Springfield人壽保險公司
（MassMutual）於2014年底推出了
Society of Grownups，作為通過金 
融教育活動與年輕世代合作的新策略。 
 

該專案在波士頓開始，主題包括社交活
動，課程和研討會，例如購買房子和投
資基礎知識，以及一對一的建議。它在
一個俱樂部般的空間與咖啡吧，有著舒
適沙發和免費無線上網。 
 

Springfield公司透過此活動創造了一
個社會氛圍，也用不同的創新模式擴展
他們的客戶群。 
 

此計劃在未來三年內將擴展到另外10個
城市。Society of Grownups也將提供
線上數位教育工具。 



Friendsurance 
揪團買保險，無理賠還可拿回部份保費 
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Friendsurance 
 
德國柏林的金融科技公司
Friendsurance在2010年推出了一個
以”P2P”財產和傷害保險概念，來回
應市場認為保險昂貴且缺乏透明度的
認知。 

 
人們覺得他們付出了很高的保費，但
他們似乎得不到任何回報。 

 
Friendsurance通過給予投保人機會
回收他們付出的保費。 

 
具體來說，保單持有人組成小組，他
們所支付保費的一部分交給保險公司，
另一部分則進入團體基金。如果此小
組保戶沒有提出理賠要求，保戶在年
底時可以退還部分所支付保費。 

資料來源:http://www.investmentexecutive.com/-/slideshow-innovation-in-life-insurance#ss 
                 http://www.friendsurance.com/images/claims-free-bonus.png 

社群保險 
(P2P) 

風險共享 
風險分散 

https://buzzorange.com/techorange/wp-content/uploads/sites/2/2016/05/Screen-Shot-2016-05-09-at-12.53.27-PM.png
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區塊鏈： 
帶動第四次工業革命的潛力科技之一 

資料來源:財訊雙週刊 第 507 期 

金融科技的出現，加速了金融服務業變革的腳步，也是推動物聯網（IoT）應用的關
鍵推手，其中，又以區塊鏈（Blockchain）技術的影響性最大。世界經濟論壇（WEF）
更直接點名區塊鏈技術是帶動「第四次工業革命」的潛力科技之一。 

去中心化 

分散式 
帳本 

無法竄改 

高度隱私 

區塊鏈特性 
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區塊鏈將加快數位保險創新的速度 

智能合約 
 

如果區塊鏈與其他新興的報告機制（例如
物聯網等）結合在一起，理賠幾乎可以即
時驗證並完成支付。 
 

智能合約有利於簡化保單理賠處理流程，
降低處理成本，降低索賠欺詐的機率。 
 

此外，可以進一步保障用戶權益，提升客
戶滿意度。 

重要文件交換 
 

許多的險公司認為敏感文件交換是區塊鍊科
技在保險業的首要應用程式。 
 

這是因為目前的保險業依賴極其繁瑣的資料
交換，例如要保書、財務證明、診斷書、醫
院證明、 理賠申請、投資分析、 權益通知
和其他敏感文件等。 往往曠日廢時，且耗
用許多人力時間成本 

區塊鏈應用列舉 

資料來源:http://www.insurancenetworking.com/gallery/innovation/6-uses-for-blockchain-in-insurance-37761-1.html 
 



17 
陽光保險 
- 單次3元200萬保額的區塊鏈航空意外險 

一、價格便宜 
• 60元購買一份，可使用20人次，單次成本只需   

3元，可得到每次200萬元的航空意外保障，相比
市面上同質商品，飛一次花費30元，保障僅40萬 
 

二、投保不到1分鐘 
• 只需在微信端輸入被保人和航班資訊，立即承保 

 
三、親友間隨時轉送 

• 在區塊鏈卡單安全信任的基礎上，卡單可以自由
的轉移和轉贈 

 
四、真實安全 

• 新的航空意外險藉由區塊鏈技術的可溯性和不可
篡改性，可以追溯卡單從源頭到客戶流轉的完整
過程，參與方不僅能查驗到卡單的真偽，確保卡
單的真實性和唯一性，還能方便後續流程，例如
透過智能合約，當事件發生時，自動啟動理賠等 

區塊鏈案例 

保費更便宜, 購買更便利, 銷售更透明, 操作更安全 

資料來源: https://kknews.cc/zh-tw/tech/22e9ge.html 
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• 台灣保險市場成熟，商品多樣化，投保風氣盛行，但也是
改變最少的產業之一 
 

• 數位科技的快速發展，解構了保險業的價值與服務鏈 
• 參與保險過程的改變: 從複雜變得簡單 
• 產品發展與服務方式的改變: 分群、簡化與客製化 
• 銷售形式的改變: 從依賴關係銷售，到依賴大數據 

 

• 不要為了InsurTech 而 InsurTech 
• 保險業者需從客戶的角度思考，回歸基本面，針對客戶

對商品、通路與服務體驗的多樣化需求與痛點，適度運
用數位科技，消除客戶與保險之間的障礙，創造與客戶
更緊密的連結 
 

• 保險業者需重新定位自己的核心競爭力與未來線上與線下
通路的定位，以在數位科技的趨勢與洪流中勝出 

結語 
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謝謝您的聆聽!!! 



FinTech 期貨業的創新 



富邦期貨為富邦金控成員，提供優異的量化資產管理、程式交
易平台、期貨策略顧問服務，並不斷進行金融創新，在期貨業
界樹立優質金融服務之標竿。 

經紀業務 
下單範圍涵蓋指數、匯
率、利率、能源、金屬
和農產品等國內外期貨
和選擇權商品。 

研究服務 
提供定期性報告和事件
性專題研究，以及廣受
好評的即時市場快訊解
析。 

期貨經理事業 
以計量化模組投資為操
作模式，依客戶風險屬
性進行配置，目前管理
資產規模為業界第一。 

自營業務 
靈活運用公司自有資金，
利用程式交易、對沖交
易、套利交易等方式進
出。 



大綱 

• 台灣期貨市場概況 
• 期貨產業是高度創新的金融業 

• 理財機器人、大數據應用、FinTech應用 

• 期貨業活絡的FinTech金融創新 
• 期貨商的FinTech服務創新 
• Big Data 與 FinTech 的相遇 

• 未來期貨市場的創新動能 
• 進入期貨業界所需的創新潛力 



台灣期貨市場成交量分佈 

• 台指選擇權交易量高達全市場的七成。 



台灣期貨市場交易量結構 

• 一般散戶貢獻一半的交易量，其次為自營商、外資。 



台灣期貨市場參與概況 

• 期貨交易輔助人(IB)是期貨市場的重要組成。 



期貨業是高度創新的金融業 

• FinTech（金融科技）大數據時代，投資由人工智慧輔助，
由『理財機器人』協助投資決策。 
 

• FinTech（金融科技）大數據時代，期貨金融服務從被動
申請變成『主動』出擊。 

• 過去期貨業者都是被動的等客戶申請開戶才開始有交易，但
有大數據思維後，就能先從大數據中篩選有需求的客戶，搶
到客戶商機，再利用數據，追蹤客戶績效及下單狀況。 

 
 
 
 
 



理財機器人優點 - 戰勝人性 
• 確實做到「分散風險」：財富管
理的基礎建立在資產配置上，當
期待得到的收益愈高，要承受的
風險相對愈高，理財機器人透過
客戶填寫的問卷，依照其需求與
投資屬性，協助將資產的風險分
散到不同標的。 
 

• 「戰勝人性」：機器人理財顧問
的特性就是沒有情緒，可以保持
絕對的理性、冷靜與紀律。一般
而言，投資是比誰賺得多，但事
實上真正的贏家卻是相對錯得少。
擁有精密運算能力的機器人理財
顧問，也許沒辦法保證賺大錢，
卻可以幫助投資人避開錯誤。 

資料來源：財訊 



期貨市場的理財機器人 

投資習慣 

風險偏好 

期間長短 BIG DATA 

FinTech 

( Index, Bonds, FX, Econ, Events, … ) 



理財顧問機器人 量化投資機器人 (策略池) 

投資顧問、理專 基金經理人 (基金池) 

傳統 

科技 



大數據的應用 - 轉型主動出擊 
用戶基
礎數據 

客戶行
為數據 

風控 
數據 

市場交
易數據 

數據 
資料庫 

開始交易前 交易中 開始交易後 

歷史數據分析客戶投資
屬性及風險承受度，提
供雲端交易策略作參考 客戶實際交易模式監督 

根據客戶實際交易模式，
量身訂作符合客戶需求
的交易策略向客戶推薦 



大數據的應用 - 轉型主動出擊 

根據客戶實際交易
模式，例如台股投
資人面臨指數走勢
膠著時，向客戶推
薦其他合適的市場 

日股 

陸股 

台股 

市場相似度高 
交易時段貼近 



FinTech的實際運用 

FinTech 
金融科技服務 

線上開戶 

手機雲端下單 

雲端交易策略 

線上課程 

線上專題演講 

研究團隊提供研究報告，
並將相關交易策略上傳
到雲端，客戶可用來當
作進出的參考依據 

例如：分析美國總
統大選後，市場可
能遇到的情況及該
如何擬訂交易策略 





線上開戶FinTech服務創新 



• 全省各地在家連線開戶 

• 不用親自跑一趟券商 



隨身營業員 

• 各種加值服務手機平板帶著走 
• 即時訊息、到價提醒、財經行事曆、研究報告 



行動下單不斷進化 



行動下單FinTech再創新 



行動下單FinTech再創新 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 指紋辨識 



行動下單FinTech – 指紋辨識 



行動下單FinTech – 智慧手錶 



數位直播 
成員即時互動討論 
人數沒有空間限制 
地點沒有距離限制 



數位直播，打破傳統 
• 分析師講解、線上課程、大型研討會 



數位直播，打破傳統 



E-mail 

Blog 

Facebook 

Line@ 
M+ 

資訊傳遞也在隨科技進步 



資訊傳遞也在隨科技進步 



資訊傳遞也在隨科技進步 



台灣期交所 
的 
金融創新 

商品面 
的創新 

制度面 
的創新 

科技面 
的創新 



2010 
股票期貨 

2012 
週選擇權 2014 

歐台指/選 2014 
ETF期貨 

2015 
人民幣期貨 

2015 
東證期貨 

2016 
印度、日圓、歐元期貨 

台灣期交所 
-商品面 

商品種類目前已涵蓋台股
指數類、股票類、國外指
數類、外匯類、商品類。 



2011 
鉅額交易制度 

2014 
Eurex/Taifex Link 
盤前揭露 

2014 
一定範圍 
市價委託 2014 

ETF期至16:15 2015 
東證期8:00 
開始交易 2016 

印度期貨 
至18:15 

2017年中 
推出晚盤交易 

台灣期交所 
-制度面 

期交所不斷完善交易制度，
並且在推出新商品時，漸
漸將交易時間與全球接軌。 



台灣期交所 
-科技面 

新一代交易系統每秒可撮合2萬4千
筆訂單，相較於前一代交易系統每
秒6千筆的記錄，系統處理容量足足
提升了4倍。其中，每一筆訂單委託
撮合的系統回應時間，則大幅縮短
了12倍，從原本的10毫秒縮短到
800微秒，也就是0.0008秒就能完
成一筆交易委託作業。 

捨棄了X.25網路，
改用TCP/IP，將
每筆委託交易時
間從300毫秒縮短
到10毫秒。 

將32位元定址的
交易系統，進一
步更改為64位元
定址，增加記憶
體的方式來擴充
交易容量。 

引進中介軟體建
構雙主機同步撮
合（Active-
Active）的架構，
當單一主機發生
故障，另一個主
機也只需要20毫
秒就能接手執行
撮合任務。 



Big Data 
FinTech 

投資組合 
量化交易 

CTA 

量化對沖 
策略 

顧問理財 
機器人 

雲端 
交易主機 

Big Data 
FinTech 
的結合 



理財機器人的左腦 – 程式交易 

• 程式交易是指以電腦程式自動讀取市場資訊，透過演算法
判斷買賣策略，可直接透過API進行即時自動下單。 



理財機器人的左腦 – 程式交易 

• 程式交易也可延伸到股票期貨市場，透過財務面、籌碼面、
技術面等多個因子，在300多檔股期中挑出操作標的。 



台灣期貨交易所力挺Big Data 
• Tick行情、法人籌碼等交易大數據材料，免費開放下載。 

 



台灣期貨交易所力挺FinTech 
• 線上虛擬交易所，策略實測平台。 

 



期貨顧問理財機器人 



期貨顧問理財機器人 

http://www.betamatrix.net/?up=FUBON01


期貨顧問理財機器人 



期貨顧問理財機器人 

外匯 
美股 

陸股 

多元 

台股 
日本 

債券 

雲端下單
SERVER 

操作建議 



建置雲端策略平
台、雲跟單系統、
分析客戶下單行
為，提供全新金
融科技服務 



投資組合量化交易CTA 



投資組合量化交易CTA 

外匯 

美股 

陸股 

多元 

台股 
日本 

債券 

期經客戶C 期經客戶B 期經客戶A 



競賽永無止境 – 雲端主機高頻 

+ Co-Locatation 



未來台灣期貨市場的創新動能 

了解客戶
在想什麼？ 

了解客戶
需要何種
服務？ 

了解客戶
要做什麼？ 結合FinTech 

提供滿足
客戶需求
的新服務 

台灣市場目前以台指期、台指選擇權
為主，海外期貨商品的重要性日增，
但其交易時間都在台灣晚間，未來可
透過FinTech結合雲端交易策略+手
機雲端自動下單，協助客戶進行交易。 



期貨業發展 
FinTech的 
三大關鍵 提供客戶完整

便利的數位金
融服務 

建置金融共享平台、
大數據平台、區塊
鏈價值網，發揮市
場整合綜效 

建立虛擬法規， 
設置監理沙盒，
打造友善法規
環境 

註：在電腦領域中，所謂的「沙盒」技術指的是在電腦中規劃出一塊獨立的區域，讓指定程式只在這個被隔離的區域中執
行、讀寫資訊，而「沙盒」中的資料交換或訊息讀寫...等工作都不會與沙盒外的環境相互影響或混淆。 



結論 
『理財機器人』 期貨FinTech將成未來主流，
一般投資人也能輕易進入量化策略、投資組合
的操作型態。 

1 
期貨FinTech金融服務結合大數據分析，從被動
等待需求，變成『主動』出擊創造潛在需求，
是金融創新下一步。 

2 
台灣金融法規嚴謹，需由政府先建立虛擬法規、
設置監理沙盒，打造友善法規環境，才能加速
FinTech的發展。 
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期貨業界所需之創新潛力人才 

財務
工程 

結構性商品、投資
理論、財會基礎、
數理邏輯 

程式
統計 

統計迴歸分析、程
式語言撰寫、資料
庫操作 

資訊
媒體 

YouTube、Twitter、
Line、Facebook、
Instagram 



THINK GLOBALLY,  
ACT LOCALLY 
立足台灣，放眼天下 
 
Fugle 群馥科技 葉力維, Co-founder & CEO 



AN NEW-GENERATION 
BROKERAGE 



BROKERAGE FRONT OFFICE 

Customers 
• Information, Intelligence, Insight 
• Investment Process 
• Post-investment and Portfolio 
Management 

• KYC and CRM 



BROKERAGE BACK OFFICE 

Operation and Regulation 
• Settlements 
• Compliance 
• Accounting 
• Risk Management 



THE COMING FUTURE 

•The brokerage fee is going to 
be even cheaper. 

•The number of data analysts 
will keep growing rapidly. 

•Making investment decisions 
needs out-of-box HQ data. 



  
• Free Stock Trading 
• Mobile Only 
• Set Up an Account under 4 Mins 

Broker App Store Google Play 

E*TRADE 2.0 stars 4.0 stars 

Robinhood 4.5 stars 5.0 stars 



ROBINHOOD 

• Raised $66M 
• Investors including Index Ventures, Ribbit 

Capital, Google Ventures, Andreessen 
Horowitz…etc. 



• Mar 2015, 
 Launched. 

• Aug 2015, 
 Crosses $1B in transactions. 

• Sep 2016, 
 1M users & $6B in transactions.  



深度學習, 
是一種新的思維方式 
傅盛，獵豹移動CEO 
2016/11/29 



WHAT DOES THE WORLD LOOK LIKE 
WHEN YOU MAP IT USING OTHER DATA 



MARKET COMPARISON 

Country Population 
GDP 

Growth Rate 
Transaction 

 Volume 
Listed 

 Company 

Indonesia 257M 4.80% $77.6B 535 

Thailand 68M 2.80% $285.8B 655 

Malaysia 30M 5.00% $124.1B 903 

Singapore 5.5M 2.00% $203.4B 759 

Taiwan 23M 0.72% $628.8B 874 





THANKS 
BY ANYWAY 



投信業的金融創新

2016/11

元大投信總經理
劉宗聖



ETF 1.0
權值型ETF
產業型ETF
主題型ETF

ETF 2.0
跨境型ETF

ETF 3.0
杠杆/反向ETF

ETF 4.0
期貨ETF

─權值ETF：臺灣50
─產業ETF：金融、電子
─主題ETF：台商、高股息

─滬深300ETF
─上證50ETF

─臺灣50杠杆/反向ETF
─滬深300杠杆/反向ETF
─S&P500杠杆/反向ETF

─黃金期貨ETF
─原油期貨ETF

提供台股各類
指數一籃子報酬

提供海外
指數報酬 提供新種

資產配置元件
提供另類
指數報酬型態

臺灣ETF創新之世代革命

2

2002

2016

ETF 5.0
期貨杠杆ETF
期貨反向ETF

─黃金杠杆/反向期貨ETF
─原油杠杆/反向期貨ETF

提供新種資產
另類報酬形式



產品創新過程背後是漫長的法令突破
• 元大投信致力金融技術研發，與主管機關及交易所合作啟動新種ETF發展，自2012年
起，便開始與臺灣監管機構深入探討法規開放之可能，歷經三年時間，新種ETF終得先
後問世

資料來源：元大投信
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投資人保護措施與風險管理也是金融創新核心

元大投信率先提出杠杆/反向ETF適格性限制

• 金融創新的同時亦應重視投資人保護，元大投信率先提出杠杆/反向ETF投資人的適
格性限制，以確保佈局新種ETF之投資人均有足夠之操作與運用能力；此外，為避免
基金操作期貨之相關風險，元大投信亦針對新種ETF量身訂做風險控管機制，以系統
監控相關產品之運算元據，以求基金運作均符合法規控管，進一步確保客戶的投資
安全。

資料來源：元大投信，

建構新種ETF風險控管架構

資料來源：元大投信，

4



超過千場的教育訓練 寫作專書奠定市場認知基礎機構法人研討會深入交流

• 金融創新不應只有產品的規劃與發行，更應重視市場教育。
• 為有效推廣新種ETF，元大投信自2014年來，便致力於市場教育，到2016年10
月，已撰寫新種ETF專書共達五本；此外更與通路合作，舉辦新種產品說明會場
次接近兩千場，並運用研討會的形式與機構法人深入探詢需求，在產品發行前更
進一步掌握潛在客戶。

資料來源：元大投信提供資料來源：元大投信提供資料來源：元大投信提供
5

提前規劃市場教育與推廣
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元大投信為臺灣投信產業創造驚人產值
• 元大投信引領的新種ETF創新，為臺灣投信業創造驚人產值，到2016年8月，新
種ETF總規模已達1665億新臺幣；元大投信旗下新種ETF規模亦在一年半的時間
內，從零成長至1219億新臺幣。

資料來源：投信投顧公會，統計到2016/08

新種ETF資產規模走勢圖



產品創新大幅提升市場參與度

臺灣ETF占集中市場成交比重已成長到8%~10%

• 新種ETF獨具優勢，其中杠杆/反向ETF更有濃厚交易色彩，利於成交量創造。新種
ETF推出後，臺灣ETF成交量暴增，ETF占集中市場比重，從2014年10月的2.01%，
大增為2016年8月的7.84%，最高甚至達10.97%，成長接近4倍。

• 以大陸股市2015年總成交量255萬億觀之，新種ETF在內地推行最高可創造25萬億
以上之交易量。

7

資料來源：臺灣證券交易所，2014/10~2016/8



臺灣新種ETF受益人數高達11萬人 同業先後搶進ETF產品發行

資料來源：投信投顧公會，2014/10~2016/08 資料來源：投信投顧公會，2003~2016/08

• ETF創新產品之交易資產與報酬類別多樣化，大幅提高島內民眾參與意願，到2016
年8月底，新種ETF總受益人數為129,157人，與2014年10月底相比，暴增85%；其
中元大投信新種ETF受益人數即達97,049人，占比達75%。

• ETF為臺灣投信業務新藍海，島內同業先後搶進，2014年年底到2016年8月，臺灣
共有30檔ETF產品問世，並有2家投信投入ETF發行行列，為史無前例之紀錄；預估
到2016年年底前，ETF產品將接近60檔。

受益人數

ETF產品創新也提升基金業市場能量

8

129,157人
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投信/證券/期貨形成互利互贏的生態系統
• 新種ETF產品之運作與發行，成功地結合了臺灣證券業、期貨業與投信業，形成
一個和諧共生的有機生態環境；其效益不僅限於投信自身，亦可將利益擴散至其
他週邊金融機構，型塑三贏格局。

資料來源：元大投信

新種ETF業務共生示意圖
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成功案例(1)─機構法人避險需求推升台股反向ETF
• 由於法規限制，臺灣法人不易運用期貨避險，反向ETF成為島內機構法人避險重
要工具，其中尤以保險業為最，2015年島內保險業佈局台股部位，推估達1兆
2111億新臺幣，推出反向ETF，為其提供高效便利之避險元件。

• 近期台股指數持續創高，法人避險需求增加，台股反向ETF規模持續擴大，到
2016年8月底已達856億台幣。

資料來源：Bloomberg；保發中心，統計到2015/12

島內保險業可投資金額與投資台股金額走勢圖

2015

杠杆/反向ETF作用逐步展現

資料來源：臺灣證交所，臺灣投信投顧公會，統計到2015/08
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• 臺灣原油進口量，自1998年到2013年，15年成長128.4%，原油進口量在全球排名
第12名，臺灣運輸、航運、航空與石化業產業發展與能源價格息息相關，亟需與原
油高度相關之操作工具，原油ETF恰可提供相關投資途徑。

*單位：千桶/每日；資料來源：IEA；2013

亞洲主要地區原油年進口量走勢圖

元石油

元石油可作為機構法人操作元件
消費 進口

進口量 排名 進口量 排名
中國 10,175 2 4,082 2
日本 4,695 3 3,724 3
印度 3,618 4 3,185 4
南韓 2,322 10 2,574 5
印尼 1,698 14 374 26
新加坡 1,224 18 1,078 12
泰國 1,152 19 803 14
臺灣 935 22 946 13

成功案例(2)─原油ETF  獨一無二的操作組件



另類ETF問世完全改變臺灣股票市場生態

12



ETF一躍成為臺灣股市最主要之交易目標
• 另類ETF目前一舉取代股票，成為臺灣市場最受歡迎以及最具流通性的交易目標，以
2016年3月17日為例，當天交易量前10名，有4名均為ETF，且一、二、三名均為ETF。

臺灣證券交易所2016年3月17日交易量前二十名

資料來源：臺灣證券交易所，2016/03/17

13



期貨杠杆/反向ETF 讓臺灣ETF創新再攀高峰

14

• 臺灣主管機關近期完成期貨杠杆/反向ETF之修法，八大資產之杠杆/反向ETF 商品得以發
行，可望再創大中華區金融創新標竿。

期貨杠杆/反向ETF產品架構示意圖



臺灣ETF發展將進入全資產新時代

資產類別

產品類型

股票商品債券外匯

海外2X
國內2X
海外1X
國內1X
SMART
BETA

國內反1

海外反1

15

• 元大投信將再度扮演ETF創新領航者角色，領先臺灣與亞洲持續發行創新產品！
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多元化ETF提供資產配置策略

Capital Protection Cash Enhancement Currency Hedge

資產配置策略

• 資本保護
全球高波動將持續
資本保護如何達成

• 現金增益
市場資金過度氾濫
現金部位如何增益

• 匯率避險
匯率走勢極度分歧
波動風險如何趨避

� 反向型ETF：包含台股、美股、債券、外匯、商品等全資產類別，進行避險
� 債券ETF：提供現金增益方案
� 外匯ETF：微利時代下，搭配外匯ETF操作，避免賺了價差賠了匯差





科技人的新創與創新 

我的電子支付創業路 

劉雲輝   Thomas Liu 

 藍新科技  共同創辦人暨執行副總             台灣電子支付  董事 
           www.neweb.com.tw                        www.ezpay.com.tw 
    thomas.liu@neweb.com.tw           thomas.liu@ezpay.com.tw 



我們無法選擇從何而來， 
卻可以決定要往哪裡去。  

與大家共勉～ 



背  景 



講師簡介 
劉雲輝  Thomas Liu 
學歷： 
• 紐約大學(New York University)電腦碩士 (1992~1994) 
• 東吳大學電子計算機學系 (1985~1989) 

經歷： 
• 台灣電子支付董事 (2015~ ) 
• 藍新科技共同創辦人 暨 執行副總 (2000~ ) 
• IBM電子商業事業處顧問專員 (1996~2000) 
• 交通部電信研究所傳輸研究室研究員 (1994~1996) 
• 新竹科學園區鑫成科技系統工程師 (1994) 

專長： 
• 電子支付、電子票券 



藍新電子支付集團版圖 

Yr. 2000  1億3.08億 

Yr. 2015  5.3億 

Yr. 1997  3.066億 

Yr. 2014  1億 



元  素 



創業元素 

1. 專長 
2. 點子 
3. 夥伴 
4. 市場 
5. 法規 

6. 財源 
7. 意志 
8. 意志 
9. 意志 
10.天意 



濫  觴 

北魏 酈道元  <水經注  江水一> 
江水  自此以上至微弱，所謂發源濫殤者也。 
 
濫是指泛濫，這裡作漂浮講，觴是青銅酒器的一種，濫觴是指剛能漂起
酒杯的水流，意指水小，就是源頭。用來比喻事務的起源、開端。 



• 不滿現狀 (當時工作的侷限) 

• 環境造就 (Yr.2000 .com 風潮) 

• 破釜沈舟 (放棄高薪，薪資打折) 

• 臨淵履薄 (選定金流支付為方向) 

濫觴 



沿  革 



創新之路 

公司成立 

2000 

ezPay 繳費中心 

2001 2002 

VISA 3D 

2003 

• ezPay 個人帳房 
• eBay 拍賣合作 
• 花旗「即時查繳」 

2004 

Y! 拍賣合作 

2006 

ezPay 易付通 
交易履約保障 

2007 

e-21「金網獎」 

2008 

VISA PCI 稽核 

2009 

支付寶跨境金流 

2011 

O2O電子票券 

2016 

ezPay 台灣支付 
電子支付執照 
唯一原金流業者 

2013 
   ~ 
2016 

為銀行建置 
支付平台 



eBay 與 ezPay 聯名頁 



與Yahoo!拍賣合作記者會 



支  付 



無現金社會 - 瑞典 
• 歐洲最強創新國 

─ 世界人口占比0.2%，七大獨角獸公司(1B USD$) 

• 第一個發行紙鈔國家(1661)，第一個消滅現金國家 

• 電子支付使用率 80% 全球第一 
─ 連街友賣雜誌，鄰居賣自製餅乾都用電子支付 

─ iZettle (Credit card), Swish (Debit Card) 

─ BankID (身份驗證) 

• 用現金是很丟臉的事 



全通路支付 

消費者 實體商店 

連網設備 

行動商務 

無人機 購物網站 

O2O應用 

社群商務 



電子支付機構 
3rd Party Payment 

網路商店金流 
B2C 

行動支付 
O2O 

雙向跨境支付 
Cross-boarder 

服務內容 

電子票券 
發行與核銷 

帳單查繳 
C2B 



網上支付 

國內買家 國內商店 國內賣家 

信用卡 
收單行 

金融卡 
轉帳行 

超商 物流業者 



跨境收款 

國內商店 

境外消費者 

瀏覽、購買商品 

境外 
第三方支付平台 

付款(外幣) 

付款(外幣) 

代結匯撥款(台幣) 



帳單查繳 

信用卡 
收單行 

金融卡 
轉帳行 

消費者 

帳單業者 
查詢 

銷帳、撥款 



O2O行動支付 

消費者 

註冊會員 
及驗證身分 

商店 

出示電子錢包條碼供商店掃描 

或以手機鏡頭讀取商店條碼 

條碼/交易金額 

扣款 

撥款 



電子票券(體驗經濟) 

服務店家 

消費者 

信用卡 
收單行 

金融卡 
轉帳行 

超商 

購買票券 下載票券 

使用服務 
核銷票券 

撥款 



電子支付機構 

付款方/個人 

註冊會員 
驗證身分 

收款方/商店 

         扣款 
(價金保管流程) 

撥款 

收款方/個人 

支付 

信用卡收單行 金融卡轉帳行 超商 物流業者 貨款信託行 



比較表 
電子支付 電子票證 第三方支付 

主管機關 金管會 金管會 經濟部 

法規 電子支付機構 
管理條例 

電子票證 
發行管理條例 

信用卡收單機構簽訂
「提供網路交易代收
代付服務平台業者」
為特約商店自律規範 

保管代收交易 
款項餘額限制 十億元以上 無 十億元以下 

最低實收資本額 五億 三億 無規定 

最高儲值金額 五萬 一萬 不得儲值 
（指到本體以外使用） 

可否轉帳 可 
(同一平台內) 否 否 



總  結 



總   結 

•創業是一條單行道，不歸路 
•衡量接受挫折能力，要三思 
•無中生有重新組合，皆創新 
•應用場景需求所在，細思量 
•顧客體驗才是一切，決勝點 



FinTech 期貨業的創新 



富邦期貨為富邦金控成員，提供優異的量化資產管理、程式交
易平台、期貨策略顧問服務，並不斷進行金融創新，在期貨業
界樹立優質金融服務之標竿。 

經紀業務 
下單範圍涵蓋指數、匯
率、利率、能源、金屬
和農產品等國內外期貨
和選擇權商品。 

研究服務 
提供定期性報告和事件
性專題研究，以及廣受
好評的即時市場快訊解
析。 

期貨經理事業 
以計量化模組投資為操
作模式，依客戶風險屬
性進行配置，目前管理
資產規模為業界第一。 

自營業務 
靈活運用公司自有資金，
利用程式交易、對沖交
易、套利交易等方式進
出。 



大綱 

• 台灣期貨市場概況 
• 期貨產業是高度創新的金融業 

• 理財機器人、大數據應用、FinTech應用 

• 期貨業活絡的FinTech金融創新 
• 期貨商的FinTech服務創新 
• Big Data 與 FinTech 的相遇 

• 未來期貨市場的創新動能 
• 進入期貨業界所需的創新潛力 



台灣期貨市場成交量分佈 

• 台指選擇權交易量高達全市場的七成。 



台灣期貨市場交易量結構 

• 一般散戶貢獻一半的交易量，其次為自營商、外資。 



台灣期貨市場參與概況 

• 期貨交易輔助人(IB)是期貨市場的重要組成。 



期貨業是高度創新的金融業 

• FinTech（金融科技）大數據時代，投資由人工智慧輔助，
由『理財機器人』協助投資決策。 
 

• FinTech（金融科技）大數據時代，期貨金融服務從被動
申請變成『主動』出擊。 

• 過去期貨業者都是被動的等客戶申請開戶才開始有交易，但
有大數據思維後，就能先從大數據中篩選有需求的客戶，搶
到客戶商機，再利用數據，追蹤客戶績效及下單狀況。 

 
 
 
 
 



理財機器人優點 - 戰勝人性 
• 確實做到「分散風險」：財富管
理的基礎建立在資產配置上，當
期待得到的收益愈高，要承受的
風險相對愈高，理財機器人透過
客戶填寫的問卷，依照其需求與
投資屬性，協助將資產的風險分
散到不同標的。 
 

• 「戰勝人性」：機器人理財顧問
的特性就是沒有情緒，可以保持
絕對的理性、冷靜與紀律。一般
而言，投資是比誰賺得多，但事
實上真正的贏家卻是相對錯得少。
擁有精密運算能力的機器人理財
顧問，也許沒辦法保證賺大錢，
卻可以幫助投資人避開錯誤。 

資料來源：財訊 



期貨市場的理財機器人 

投資習慣 

風險偏好 

期間長短 BIG DATA 

FinTech 

( Index, Bonds, FX, Econ, Events, … ) 



理財顧問機器人 量化投資機器人 (策略池) 

投資顧問、理專 基金經理人 (基金池) 

傳統 

科技 



大數據的應用 - 轉型主動出擊 
用戶基
礎數據 

客戶行
為數據 

風控 
數據 

市場交
易數據 

數據 
資料庫 

開始交易前 交易中 開始交易後 

歷史數據分析客戶投資
屬性及風險承受度，提
供雲端交易策略作參考 客戶實際交易模式監督 

根據客戶實際交易模式，
量身訂作符合客戶需求
的交易策略向客戶推薦 



大數據的應用 - 轉型主動出擊 

根據客戶實際交易
模式，例如台股投
資人面臨指數走勢
膠著時，向客戶推
薦其他合適的市場 

日股 

陸股 

台股 

市場相似度高 
交易時段貼近 



FinTech的實際運用 

FinTech 
金融科技服務 

線上開戶 

手機雲端下單 

雲端交易策略 

線上課程 

線上專題演講 

研究團隊提供研究報告，
並將相關交易策略上傳
到雲端，客戶可用來當
作進出的參考依據 

例如：分析美國總
統大選後，市場可
能遇到的情況及該
如何擬訂交易策略 





線上開戶FinTech服務創新 



• 全省各地在家連線開戶 

• 不用親自跑一趟券商 



隨身營業員 

• 各種加值服務手機平板帶著走 
• 即時訊息、到價提醒、財經行事曆、研究報告 



行動下單不斷進化 



行動下單FinTech再創新 



行動下單FinTech再創新 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 語音助理 



行動下單FinTech – 指紋辨識 



行動下單FinTech – 指紋辨識 



行動下單FinTech – 智慧手錶 



數位直播 
成員即時互動討論 
人數沒有空間限制 
地點沒有距離限制 



數位直播，打破傳統 
• 分析師講解、線上課程、大型研討會 



數位直播，打破傳統 



E-mail 

Blog 

Facebook 

Line@ 
M+ 

資訊傳遞也在隨科技進步 



資訊傳遞也在隨科技進步 



資訊傳遞也在隨科技進步 



台灣期交所 
的 
金融創新 

商品面 
的創新 

制度面 
的創新 

科技面 
的創新 



2010 
股票期貨 

2012 
週選擇權 2014 

歐台指/選 2014 
ETF期貨 

2015 
人民幣期貨 

2015 
東證期貨 

2016 
印度、日圓、歐元期貨 

台灣期交所 
-商品面 

商品種類目前已涵蓋台股
指數類、股票類、國外指
數類、外匯類、商品類。 



2011 
鉅額交易制度 

2014 
Eurex/Taifex Link 
盤前揭露 

2014 
一定範圍 
市價委託 2014 

ETF期至16:15 2015 
東證期8:00 
開始交易 2016 

印度期貨 
至18:15 

2017年中 
推出晚盤交易 

台灣期交所 
-制度面 

期交所不斷完善交易制度，
並且在推出新商品時，漸
漸將交易時間與全球接軌。 



台灣期交所 
-科技面 

新一代交易系統每秒可撮合2萬4千
筆訂單，相較於前一代交易系統每
秒6千筆的記錄，系統處理容量足足
提升了4倍。其中，每一筆訂單委託
撮合的系統回應時間，則大幅縮短
了12倍，從原本的10毫秒縮短到
800微秒，也就是0.0008秒就能完
成一筆交易委託作業。 

捨棄了X.25網路，
改用TCP/IP，將
每筆委託交易時
間從300毫秒縮短
到10毫秒。 

將32位元定址的
交易系統，進一
步更改為64位元
定址，增加記憶
體的方式來擴充
交易容量。 

引進中介軟體建
構雙主機同步撮
合（Active-
Active）的架構，
當單一主機發生
故障，另一個主
機也只需要20毫
秒就能接手執行
撮合任務。 



Big Data 
FinTech 

投資組合 
量化交易 

CTA 

量化對沖 
策略 

顧問理財 
機器人 

雲端 
交易主機 

Big Data 
FinTech 
的結合 



理財機器人的左腦 – 程式交易 

• 程式交易是指以電腦程式自動讀取市場資訊，透過演算法
判斷買賣策略，可直接透過API進行即時自動下單。 



理財機器人的左腦 – 程式交易 

• 程式交易也可延伸到股票期貨市場，透過財務面、籌碼面、
技術面等多個因子，在300多檔股期中挑出操作標的。 



台灣期貨交易所力挺Big Data 
• Tick行情、法人籌碼等交易大數據材料，免費開放下載。 

 



台灣期貨交易所力挺FinTech 
• 線上虛擬交易所，策略實測平台。 

 



期貨顧問理財機器人 



期貨顧問理財機器人 

http://www.betamatrix.net/?up=FUBON01


期貨顧問理財機器人 



期貨顧問理財機器人 

外匯 
美股 

陸股 

多元 

台股 
日本 

債券 

雲端下單
SERVER 

操作建議 



建置雲端策略平
台、雲跟單系統、
分析客戶下單行
為，提供全新金
融科技服務 



投資組合量化交易CTA 



投資組合量化交易CTA 

外匯 

美股 

陸股 

多元 

台股 
日本 

債券 

期經客戶C 期經客戶B 期經客戶A 



競賽永無止境 – 雲端主機高頻 

+ Co-Locatation 



未來台灣期貨市場的創新動能 

了解客戶
在想什麼？ 

了解客戶
需要何種
服務？ 

了解客戶
要做什麼？ 結合FinTech 

提供滿足
客戶需求
的新服務 

台灣市場目前以台指期、台指選擇權
為主，海外期貨商品的重要性日增，
但其交易時間都在台灣晚間，未來可
透過FinTech結合雲端交易策略+手
機雲端自動下單，協助客戶進行交易。 



期貨業發展 
FinTech的 
三大關鍵 提供客戶完整

便利的數位金
融服務 

建置金融共享平台、
大數據平台、區塊
鏈價值網，發揮市
場整合綜效 

建立虛擬法規， 
設置監理沙盒，
打造友善法規
環境 

註：在電腦領域中，所謂的「沙盒」技術指的是在電腦中規劃出一塊獨立的區域，讓指定程式只在這個被隔離的區域中執
行、讀寫資訊，而「沙盒」中的資料交換或訊息讀寫...等工作都不會與沙盒外的環境相互影響或混淆。 



結論 
『理財機器人』 期貨FinTech將成未來主流，
一般投資人也能輕易進入量化策略、投資組合
的操作型態。 

1 
期貨FinTech金融服務結合大數據分析，從被動
等待需求，變成『主動』出擊創造潛在需求，
是金融創新下一步。 

2 
台灣金融法規嚴謹，需由政府先建立虛擬法規、
設置監理沙盒，打造友善法規環境，才能加速
FinTech的發展。 

3 



期貨業界所需之創新潛力人才 

財務
工程 

結構性商品、投資
理論、財會基礎、
數理邏輯 

程式
統計 

統計迴歸分析、程
式語言撰寫、資料
庫操作 

資訊
媒體 

YouTube、Twitter、
Line、Facebook、
Instagram 
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